
IN BREVE. Prevedere il futuro è fuori dalla portata 

umana eppure ci tocca farlo quasi tutti i giorni. In 

azienda gli sforzi più importanti riguardano la strategia 

e le vendite. Si presentano otto metodi che si possono 

applicare anche nelle PMI fornendo loro un importante vantaggio competitivo. L’ultimo è stato recente-

mente ideato dal docente. DESTINATARI. Imprenditori, dirigenti, decisori aziendali, di qualunque setto-

re. Ogni partecipante riceverà l’attestato di partecipazione e gratuitamente copia dell’omonimo libro 

(560 pp., 35 €) .   FINALITÀ. Fornire un quadro generale e dei metodi pratici per affrontare le previsioni 

molto importanti. METODOLOGIE. Il percorso formativo si svolge in due incontri consecutivi. Agli inte-

ressati saranno inviati aggiornamenti periodici. Il docente: Marco Galleri. Formato nelle multinazionali 

Eaton (USA), Basf (D) e Brent (UK); dal 1986 al 1999 ha ricoperto incarichi di direttore commerciale, di-

rettore generale e amministratore delegato. Dal 2000 ha svolto una ventina d'incarichi di consulenza, 

ideato o migliorato più di trenta modelli gestionali, tenuto 160 corsi di alta formazione, pubblicato cin-

que libri sul management; l'ultimo è stato ristampato in italiano e edito in inglese. Nel luglio 2016 è stato 

pubblicato Prevedere per decidere che descrive dettagliatamente i temi trattati in questo corso. Per il 

Curriculum completo: www.marcogalleri.it  

Date, Orario e Luogo di svolgimento: 12 e 13 ottobre 2016, ore 14.30  -  18.30;   Camera di Commercio 

di Perugia, Via Cacciatori delle Alpi 42, Perugia  -  Sala Risorgimento (4° piano) 

Per partecipare: compila il modulo allegato e rinvialo a promocamera@pg.camcom.it  entro giovedì 6 

ottobre 2016 Quota di partecipazione: 244,00 € iva compresa. L'iscrizione sarà considerata perfezionata 

con il pagamento della quota di partecipazione 

Istruzioni: Il corso sarà attivato al raggiungimento del numero minimo di iscritti previsto. Il pagamento, 

con Causale: Corso Prevedere per decidere—ottobre 2016; per conto di…….(scrivere nome e cognome 

dell’iscritto), deve essere effettuato con bonifico all'IBAN IT79G0200803034000029459544 .Una volta 

effettuato il pagamento inviare copia della ricevuta a promocamera@pg.camcom.it. Riceverete via email 

la conferma di iscrizione e la relativa fattura. Nel caso in cui il corso non venisse attivato per mancato 

raggiungimento del numero minimo di partecipanti la quota di partecipazione verrà tempestivamente 

restituita.  

Organizzazione: Promocamera, Azienda Speciale della Camera di Commercio di Perugia.  

Tel. 075.9660.589—639  
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